










全民做BOSS
  根據政府統計處在2020年的人口資料顯示，沙田區15至24歲的青少年人數約有62,300名，而當中
約有20,900名青少年正處於就業狀況，屬全港十八區之中第三區最多青少年就業的區份。提起青少年就
業方向及工作態度，大家會聯想到什麼？快餐店店員？便利店店員？餐廳侍應？還是廢青？遲到早退？
神射手？其實在時代轉變下，不論是青少年的就業方向，還是工作態度都產生了不少變化。「炒散」、
「SLASH」、「Work life balance」、「創業」等等，都是青少年就業方向及工作態度的新模式。

  提到創業，每個人心裡可能曾經都有過一剎「我要做老闆」的念頭，但隨著環境、年紀、心態的轉
變，與「做老闆」的距離可能會越來越遠。有人話：「做老闆？都無錢。」，又有人話：「我咩都唔
識，點做呀？」。因此，接下來我們將會向大家介紹甚麼特質適合做老闆、創業前的須知和一些年青人可
以嘗試創業的平台及方法。

BOSS特質

  潮流興創業，在網上可以見到很多創業的成功例子，但是否有理想、有熱情、有衝勁就能成功呢？ 
以下是一個小測驗，讓我們一起評估自己是否具備創業或者做老闆的特質。 

各答案分數：Ａ  ４分 Ｂ  ３分 Ｃ  ２分 Ｄ  １分

10 題滿分為40 分，分數越高，代表越適合創業。
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A.	 是，我喜歡創新和思考新主意，並加以實現。

B.	 假如有人幫我開個頭或者給我主意，我絕對可以實行
到底。

C.	 我比較喜歡跟程序或者別人的指示行事。

D.	 我十分被動，甚至不喜歡想事情和做事情。

A.	 我一旦下定決心，通常都能夠堅持到底。

B.	 如果是做自己喜歡的事情，我大機會能夠堅持到底。

C.	 剛開始可以，但如果遇到困難，就想找藉口逃避或放棄。

D.	 我經常自怨自艾，覺得自己做不好，經常難以堅持。

A.	 可以，如果有這種情況的話。

B.	 希望不會有這樣的情況，但我了解這可能是必要的過程。

C.	 我不確定可不可以。

D.	 我無法接受這種狀況。

A.	 如果有必要，我一定願意。

B.	 剛剛創業的話，或者可能可以工作60小時或更多。

C.	 不一定，但我認為還有許多事情比工作重要。

D.	 絕對不能，我只要工作一天就會腰痠骨痛。

A.	 我已經訂立好10年後的目標。

B.	 我只規劃好5年以內的道路。

C.	 我只做了1年的規劃。

D.	 我從來都不規劃，見步行步。

A.	 很好，不受身邊人士干擾，工作效率可以提高。

B.	 偶爾會寂寞，不過大致覺得自由。

C.	 覺得無聊，會想辦法找機會放鬆。

D.	 不能接受，只要一天不跟人說話就會發瘋。

我是一個自動自覺的人嗎？

對於下決心要做的事，我能否堅持到底？

在沒有固定收入的情況下，你和家人可以
維持生計嗎？

我對於自己的未來，有沒有規劃？

對於經常1個人孤獨工作，你覺得如何？

我願意一星期工作60小時，甚至更多嗎？1
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1.	不需要親自管理
2.	業務營運簡單
3.	租 金 便 宜 ， 不 需 要 其 他

雜 費 ， 如 水 電 煤 及 商 業
登記

格仔鋪
  格仔鋪起源於日本，當時在日本的
格 仔 鋪 是 寄 賣 二 手 玩 具 、 懷 舊 玩 具 為
主。在2006年正式在香港興起，主要
集中地為旺角、西九龍，近年來於石門
的京瑞廣場更加是熱門格仔鋪地點。格
仔鋪主要以出租格仔的模式營運，月租
範圍以店鋪人流而定，大概每月$500-
$700左右。有些格仔鋪的業主會從每
格的收入中收取佣金。「格主」的主要
職責便是打理好自己的小「店鋪」，由
決定產品價格，到佈置整個格仔，都要
由「格主」一手一腳自己準備。

  除了不同基金支援年青人創新的創業想法外，針對一些希望初嘗做老闆的年青人，其實還有不同的方法實
踐體驗經營小生意。現在就向大家介紹一下三個時下較為熱門的「老闆小體驗」的方法。

BOSS初體驗平台4

格仔鋪的好處

1.	由店主代理，有一定風險
2.	與 眾 多 不 同 類 型 產 品 並

排，競爭較大
3.	宣傳需要有策略，要多宣

傳來提升營業額

格仔鋪的風險

注意事項
1. 大部分須向店主出示正貨單，不容許出售翻版貨。
2. 部分格仔舖拒絕同場出售同類貨品，以免互相競爭，故需要先與店主了解及親身到現場視察。
3. 租格前必須清晰所有條款，並列明雙方的責任及保障範圍。
4. 格主有機會需要先繳交最少兩個月的租金，故需要預先有收入及支出的基本預算。

12



創意市集
  除了格仔鋪外，創意市集也是一個時下年青人初嘗做生意的熱門方法。創意市集有別於平時的市集，其以
文化及藝術為主題，為香港手作人提供交流平台。創意市集主要舉辦於大型商場或舊式工業大廈裡。市面上亦
有不同營運市集的主辦商，主要負責為市集的檔主準備好一切於場地的物資，如：枱、椅子、燈光、儲物等。
而租金以日租形式收取，價錢大概$400-$700／日，價錢會因場地人流情況而決定。創意市集通常會以不同的
主題舉行，從而吸引不同類型的顧客及檔主，例如《毛孩市集》是專為寵物主人而設的市集，故會吸引不少專
買賣寵物用品的人士。年青人在此過程，可以開發自己的小手作市場，嘗試一至兩天的擺賣，體驗成為小老
闆，並為自己的產品作市場調查。

注意事項
1.	 通常辦一次市集都會有100-200檔的檔主在擺賣不同種類的產品，故要在眾多的攤位中脫穎而出，檔攤的設

計風格是需要考功夫。
2.	 由於市集需要一整天在攤位中擺賣，故最好2人一同租一個攤位，便可以隨時互相補位休息。
3.	 由於整個攤位都是由自己管理，故需要預先準備好帳目及錢袋，並清晰每一樣貨品的價錢。
4.	 不同市集的主題是會吸引不同的公眾來觀看，故必須要做足事前的預備，如了解當日市集的客源及主題。

1.	能夠體驗實體與顧客溝通的機會
2.	以日租形式營運，檔主及定價彈

性大
3.	除租金外，不需要從營業額中分

佣金，收入全歸檔主

1.	只 有 一 至 兩 天 營 業 時 間 ，
不確保有盈利

2.	大部分市集只能擺賣DIY產
品，相對目標檔主種類較窄

3.	需要檔主花一至兩天的時間
去管理檔口。

創意市集的好處 創意市集的風險
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IG Shop
  相信大家都有聽講過網上購物（網購）這個詞語，自2009年香港人開始接觸網購，但當時好多網購的平台
都是外國網站。而2010年Instagram社交平台發佈後，更加把網購的熱潮帶起，而IG SHOP在香港變得更平民
化和普及化。現在Instagram都相繼加入了商店功能，讓網店店主可以在平台上直接宣傳和銷售產品，平台本
身和商店功能都是免費的，只有在下廣告時才需要付款。

注意事項
1. 開辦前需要申請商業登記(BR)
2. 需要勤回覆客人，否則會流失客人
3. 某類型店舖需要申請牌照（如食物、酒類……）

1. 低成本
2. 營運簡單
3. 彈性工作時間

1.	需要花時間不斷更新
2.	同類商店競爭大，難突圍
3.	如缺乏系統性，易於影響

顧客觀感

IG Shop的好處 IG Shop的風險
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